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Hybride Arbeitsmodelle 
entkoppeln Wohn- und Arbeitsort.

Mitarbeiter wählen Wohnort frei, aber 
wollen ihren Arbeitsplatz behalten. 

Klassische Wohnformen für Pendler 
sind aufwändig, unflexibel und teuer. 

21%
der Berufstätigen würden den 
Wohnort wechseln, wenn sie 
größtenteils aus dem Homeoffice 
arbeiten können. (Bitkom, 01/21)

Potenzial
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MyFlexHome –
Hotelnächte im 
Abo buchen.

Unsere Lösung

• Auswahl eines festen Hotels 
• 4-12 Nächte pro Monat 
• Konstanter Abo-Monatspreis 
• Aufpreise für Messezeiten (optional) 
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Beispielhotel 1

Beispielhotel 2
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Neue Zielgruppe

„Hybrid Worker“

Günstiger als Einzelbuchung oder eine Monatsmiete.

Bequeme Buchung mit einem Klick.

Zielgruppenspezifische Benefits (abhängig vom Hotel).

Monatliche Laufzeit & jederzeit kündbar.

• Flexibles Arbeitsmodell mit erforderlicher Anwesenheit im Büro.
• Freie Wahl des Wohnorts.

Wenn Mitarbeiter zum Standort müssen, gehen sie ins Hotel und bucht 
die Nächte im Abo.
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Erschließung einer neuen Zielgruppe

Vorteile als Hotel

Erschließung der neuen Zielgruppe "Hybrid Worker".

Konstante Grundauslastung über Abo-Modell mit garantierter Abnahme. 

Hotels behalten Preishoheit - MyFlexHome erhält nur eine faire Kommission. 

MyFlexHome ist die einzige Plattform zur technischen Abbildung eines Abo-Modells.

Kein Marketing- und Vertriebsaufwand für Hotels. 
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Strategy & Finance

IT & Technical

Operations & Growth

HOTEL-ABO STATT ZWEITWOHNUNG
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